BATTERIE ODER WASSERSTOFF?
DIE ANTWORT FUR EINE KLIMAFREUNDLICHE ZUKUNFT

Oft wird nicht erkannt, dass Wasserstoff eine zentrale Rolle in erneuerbaren Energiesystemen tibernehmen kann. GP Joule, ein Systemanbieter fiir
integrierte Energielosungen, mochte das andern und setzt in seinen Projekten auf ein integriertes Energiesystem mit Batteriespeichern und Wasserstoff.
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Der aktuelle Status in der Energiewende zeigt: Viele
Schlisseltechnologien wie Elektrolyse, Batteriespeicher,
Warmenetze oder Anwendungen von Wasserstoff sind
teilweise noch immer in sehr begrenztem Umfang im
Einsatz. Und genau das muss sich andern. ,\Wenn wir die
Energiewende ernsthaft realisieren wollen, brauchen wir
grundsatzlich Speicher. Sie sind das Ruckgrat, ochne das
eine vollstandig erneuerbare Energieversorgung nicht
funktioniert. Deshalb dirfen wir uns nicht in Diskussionen
darUber verlieren, ob Batterien oder Wasserstoff die bes-
seren Speicher sind. Diese Technologien stehen nicht im
Wettbewerb zueinander, sondern konnen sich in ihren un-
terschiedlichen zweckmaligen Anwendungen erganzen’,
betont Johannes Brock, Storage & Hydrogen Promoter bei
GP Joule.

Projektbeispiel Fuhne:

Solar, Wind, Batterie und Wasserstoff

Bei dem Fuhne-Projekt, das nach dem Fluss Fuhne be-
nannt wurde, wird von Anfang an auf Solar- und Wind-

KLEIN, ABER OHO? THE SMARTER E EUROPE HAT DIE BUHNE FUR IHREN GROSSEN AUFTRITT!

Rund 150 vielversprechende Start-ups haben auf The
smarter E Europe 2026 die Chance, potenzielle Kunden,
Partner, Investoren und Gleichgesinnte zu treffen. Unser
wiederverwendbares Standdesign in drei verschiedenen
GroRen inklusive Mobel macht die Messeteilnahme fir
junge Unternehmen leicht. Tolle Networking-Maglichkeiten
und die Chance, die eigene Geschaftsidee in einem Vortrag
vor nationalen und internationalen Energieexperten zu

prasentieren, runden das Angebot ab. Egal, ob frische
Idee oder smarter Prototyp — in der Start-up Area von
The smarter E Europe erwarten junge Unternehmen die
Bretter, die die Welt bedeuten.

Jetzt anmelden:
www.TheSmarterE.de = Fur Aussteller = Start-ups

kraft, Batteriespeicher mit einer Gesamtkapazitat von
etwa 100 Megawatt sowie auf Wasserstoffproduktion
zurlckgegriffen. Der Standort in landlicher Umgebung
bietet Platz fir erneuerbare Anlagen und liegt nahe an
Ortschaften, Industrie, Verkehrswegen, dem Gasnetz
und einem kunftigen Wasserstoffnetz. Ziel ist es, rund
500 Megawatt erneuerbare Energie zu erzeugen. Ein Teil
der erzeugten Energie soll in Warme umgewandelt und
uber ein Nahwarmenetz zehntausende Einwohner sowie
Kommunen und kleinere Industriebetriebe versorgen.
Ein weiterer Teil der erzeugten Energie wird in Wasser-
stoff umgewandelt und Uber Pipelines fir die industrielle
Nutzung transportiert. ,Hier zeigt sich die entscheidende
Rolle der Infrastruktur: Ohne Pipelines ist ein solches Pro-
jekt kaum zu denken. Deshalb stimmen wir uns eng mit
den Planungen des kinftigen Wasserstoffnetzes ab, das
den produzierten Wasserstoff zu Grof3abnehmern in Ost-
deutschland bringen wird", erganzt Johannes Brock. Das
Fuhne-Projekt ist das erste, in dem GP Joule Batterie- und
Wasserstoffspeicher gemeinsam entwickelt.

DAS ERWARTET SIE AUF THE SMARTER E EUROPE 2026

Die Hydrogen Dialogue Forum & Expo, ehemals Green
Hydrogen Forum & Expo, ist ein zentraler Bestandteil der
ees Europe, Europas groldter und internationalster Fach-
messe fur Batterien und Energiespeichersysteme. Auf dieser
Plattform prasentieren Aussteller innovative Losungen und
Fachvortrage rund um griinen Wasserstoff und Batterie-
speicher. Fachbesucher erhalten so einen kompakten Uber-
blick Giber das Zusammenspiel von erneuerbaren Energien,
Batteriespeichersystemen und Wasserstoffwirtschaft.

Branchenfiihrende Aussteller und hochaktuelle Konferenz-
themen zeigen: Griiner Wasserstoff und Batteriespeicher
arbeiten Hand in Hand mit der erneuerbaren Energiewelt
und eroffnen gemeinsam neue Wege fur eine nachhaltige
Energiezukunft. Die ees Europe und die Hydrogen Dialogue
Expo sind Teil von The smarter E Europe, Europas grol3ter
Messeallianz fir die Energiewirtschaft.

The smarter E Europe bringt mit der ees Europe und den
Parallelveranstaltungen Intersolar Europe, Power2Drive
Europe und EM-Power Europe die relevanten Akteure
zusammen — von internationalen Marktfiihrern bis hin zu
Start-ups. Auch im kommenden Jahr werden wieder Uber
100.000 Fachbesucher erwartet, die eine erneuerbare
Energieversorgung 24/7 aktiv mitgestalten wollen und daftr
nach Losungen in den Sektoren Strom, Warme und Verkehr
suchen.

Sonderschauen, Fokusthemen und neue
Partnernetzwerke

Der Hydrogen Dialogue ist neuer Teil von The smarter E
Europe. Fachbesucher kdnnen sich auf ein Programm aus
Fachvortragen, Messerundgangen, Site-Visits in der Um-
gebung und auf das Konferenzformat Hydrogen Dialogue
Summit vom 24.—25. Juni 2026 freuen — in enger Zusam-

menarbeit mit dem bayerischen Wasserstoffnetzwerk
H2.B und dem Bayerischen Wirtschaftsministerium.

Auch in 2026 wird das Fokusthema Bidirektionales Laden
fortgefiihrt — unter dem neuen Namen ,The Bidirectional
Zone" In diesem Ausstellungsbereich konnen Fachbesu-
cher spannende Fachvortrage erleben, wertvolle Kontakte
in der Branche kniipfen und sich tiber aktuelle Projekte und
Entwicklungen informieren. Exponate und Live-Demon-
strationen zeigen anschaulich, wie Vehicle-to-X-Techno-
logien in der Praxis funktionieren.

Zudem stellt The smarter E Europe die neue Sonderschau
.Renewables 24/7" in den Mittelpunkt. Dieser Ausstel-
lungsbereich wird veranschaulichen, wie eine integrierte,
erneuerbare, wirtschaftliche und resiliente Energiever-
sorgung an allen 365 Tagen im Jahr realisierbar ist — und
macht damit die Kernthemen aller vier Fachmessen von
The smarter E Europe greifbar und verstandlich.

ees Europe Kompakt

Datum 23.-25.Juni 2026

Veranstaltungsort Messe Minchen

Ausstellungsflache 54.000 m*

(200.000 m*

The smarter E Europe gesamt)
1.100+ Anbieter von Energiespeicher-
technologien sowie 100+ Anbieter von
Losungen flr griinen Wasserstoff (2.800
Aussteller The smarter E Europe gesamt)
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Europas groBte und internationalste Fachmesse
fur Batterien und Energiespeichersysteme

NEUE STARKE SYNERGIEN: HYDROGEN DIALOGUE
ALS TEIL VON THE SMARTER E EUROPE IN MUNCHEN

Auf der ees Europe wird der Ausstellungsbereich fur Was-
serstoff weiterentwickelt: Aus dem bisherigen Green Hy-
drogen Forum & Expo wird das Hydrogen Dialogue Forum &
Expo. Die etablierte Wasserstoff-Veranstaltung Hydrogen
Dialogue ist kiinftig Teil der The smarter E Europe, Europas
groldte Messeallianz fur die Energiewirtschaft. Mit diesem
Schritt unterstreicht The smarter E Europe die Bedeutung
von Wasserstoff fur die erneuerbare Energiewelt als
Energietrager und Speicherlosung. Wasserstoff ist gerade
dort wichtig, wo erneuerbarer Strom nicht direkt genutzt
werden kann, und wo fossil erzeugter Wasserstoff in in-
dustriellen Prozessen durch grinen Wasserstoff ersetzt
werden kann.

Durch die Einbindung von Hydrogen Dialogue in The smarter
E Europe gewinnen Aussteller und Besucher direkten Zu-
gang zu wichtigen Branchen der erneuerbaren Energie-
erzeugung und Energiespeicherung — und damit zu erwei-
terten Kooperationsmaglichkeiten, groBerer Sichtbarkeit
und neuen Kontakten.

Mehr Vernetzung und mehr Losungen

Das Hydrogen Dialogue Forum und der Hydrogen Dialogue
Summit bieten den zentralen Themen der Wasserstoff-
branche eine Blhne. Experten diskutieren dort tiber Kern-
fragen wie die Notwendigkeit einer konsistenten Grundlage
und Planungssicherheit, um die Integration von Wasser-
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Mehr erfahren

WWW.ees-europe.com

stoff in den deutschen Energiemarkt voranzutreiben und
konkrete Projekte anzuschieben. Zahlreiche Forderpro-
gramme existieren bereits, doch sie sind oft nicht entlang
der gesamten Wertschopfung — von der Elektrolyse tber
Infrastruktur bis zur Nutzung — verzahnt. Komplexe Ge-
nehmigungsverfahren, unklare Zertifizierungsstandards und
fehlende Marktanreize fir langfristige Investitionen brem-
sen den Hochlauf.

Osterreich als Wasserstoffstratege

Bereits in 2025 hatte der Hydrogen Dialogue seine Auf-
taktveranstaltung auf The smarter E Europe mit einer
sehr gut besuchten Paneldiskussion mit Experten aus In-
dustrie und Politik. Gemeinsam diskutierten sie ber die
3.300 km lange grine-Wasserstoff-Pipeline SoutH,-Cor-

Verantwortlicher i. S. d. DS-GVO ist Solar Promotion GmbH. Sollten Sie keine Werbung der Solar Promotion GmbH mehr
wiinschen, kdnnen Sie jederzeit der weiteren Verwendung Ihrer Daten zur Zusendung von Werbung widersprechen.

Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Datenschutzerkldrung unter www.ees-europe.com/datenschutzerklaerung

ridor (siehe Kurzinterview Seite 2). Die Pipeline spielt eine
Schlisselrolle in Europas Wasserstoffstrategie. Vor allem
Osterreich misst dieser Verbindung eine hohe Bedeutung
bei, da das Land kunftig rund zwei Drittel seines Was-
serstoffbedarfs importieren mochte. Nach Einschatzung
von Wolfgang Anzengruber, Vorsitzendem des Beirats der
Plattform Hydrogen Partnership Austria, wird der Bedarf
bis 2040 auf rund 1,3 Millionen Tonnen pro Jahr steigen —
aktuell liegt er bei etwa 134.000 Tonnen.

Fur den Austausch von Erfahrungen und die Suche nach
nationalen wie internationalen Projektpartnern bietet die
Hydrogen Dialogue Expo auf The smarter E Europe in Mun-
chen den passenden Rahmen — mit tiber 100 Ausstellern,
die marktreife Losungen fur Wasserstoff prasentieren.
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GRUNER WASSERSTOFF:

PROFITABLER ENERGIETRAGER FUR DEN MITTELSTAND

Kleine und mittlere Unternehmen machen iiber 99 Prozent aller Firmen in Deutschland aus. Trotzdem zeigt sich gerade in diesem Sektor beim Thema
Energiewende hdufig eine zogerliche Haltung. Auf dem Green Hydrogen Forum 2025 sprachen Béatrice Angleys, Head of Hydrogen Plattform, und
Philipp Kampmann, Manager H2-Ecosystems bei der Thiiga AG, liber regionale Wasserstoffprojekte, um KMUs bereit fiir Wasserstoff zu machen.

JViele unserer Kunden blicken mit Unsicherheit in die

Zukunft, wenn es um eine wirtschaftlich tragfahige

Energieversorgung geht. Genau hier sehen wir griinen

Wasserstoff als Losung — nicht nur fiir die GroBindustrie,
w0 sondern auch fiir KMUs", sagt Béatrice Angleys.

Um die Potenziale entlang der gesamten Wertschopfungs-
kette zu erschliel3en, setzt die Thiiga AG zahlreiche Projekte
um. Ein Beispiel ist das Projekt ,H2Direkt". Hier wurde
mit weiteren Projektpartnern ein bestehendes Gas-
verteilnetz auf einen 100-prozentigen griinen Wasser-
stoffbetrieb umgestellt, wodurch zehn Haushalte und
ein Gewerbebetrieb seit tiber eineinhalb Jahren stérungs-
frei beheizt werden. ,Wir erleben oft, dass kommunale
Versorger als wenig innovativ wahrgenommen werden.
Doch mit unseren Projekten beweisen wir das Gegenteil’,
merkt sie an.

f Herausforderungen, Chancen und Nachfrage fiir KMUs
Die Thiga AG mochte mit solchen Projekten die Nutz-
— barkeit und Vorteile von Wasserstoff besser vermitteln.
So erhofft sie sich weniger Zuriickhaltung der KMUs, die
nicht nur auf den wirtschaftlichen Wettbewerbsdruck
zurlickzufiihren ist, sondern auch auf politische Rahmen-
bedingungen, die Forderungen in erster Linie auf Grof3-
unternehmen ausrichten. ,Grundsatzlich ist in den Unter-
nehmen die Nachfrage nach Wasserstoff vorhanden. In
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einer von uns begleiteten Studie gaben zwei Drittel der
befragten Industrieunternehmen an, kiinftig Wasserstoff
nutzen zu wollen. Bei grof3eren Unternehmen mit einem
Energieverbrauch von mehrals zehn Gigawattstunden pro
Jahr waren es sogar tGber 80 Prozent. Die entscheidende
Frage ist jedoch, wie diese Nachfrage tatsachlich bedient
werden kann®, sagt Philipp Kampmann.

.In einem aktuellen Projekt identifizieren wir passende
Kunden, die als Ausgangspunkt fiir lokale Wasserstoff-
netze dienen konnen. Dafiir wurde ein Tool entwickelt, das
auf Postleitzahlenebene Unternehmen mit hohem Wasser-
stoff-Potenzial identifiziert. Die Ergebnisse wollen wir
kinftig weiteren Branchen und Betrieben zuganglich
machen, um echte Kooperationen mit Betrieben vor Ort
einzugehen. Unsere Resonanz zeigt, dass Unternehmen,
die konkrete Zahlen und Perspektiven erhalten, auch die
Diskussion Uber ihre Strategie zur Emissionsreduzierung
verdandern”, so Béatrice Angleys.

+Auch wenn sich der Ausbau von grinem Wasserstoff
aufgrund politischer Hirden verlangsamt, sind wir Gber-
zeugt, dass er ein tragendes Element der Energiewende
in Deutschland sein kann. Entscheidend fir den Erfolg
ist jedoch der enge Dialog mit unseren Kunden, um
diese Transformation gemeinsam und zielgerichtet zu
gestalten”, fasst Philipp Kampmann zusammen.
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SOUTH, CORRIDOR: AUF DER UBERHOLSPUR ODER LANDSTRASSE?

Ab 2030 soll eine 3.300 Kilometer lange Pipeline jahrlich bis zu 163 Terawattstunden griinen Wasserstoff von Nordafrika nach Siiddeutschland
transportieren. Damit konnte der SoutH, Corridor bis zu 40 Prozent der EU-Wasserstoffziele abdecken. Auf der ees Europe 2025 diskutierten
funf Experten aus Infrastruktur und Industrie iiber die entscheidenden Faktoren fiir eine erfolgreiche Umsetzung.

DR. STEFAN KAUFMANN,

SENIOR ADVISOR HORVATH & PARTNER

Der effizienteste und wettbewerbsfahigste Weg, Wasser-
stoff zu transportieren, ist derzeit tiber Pipelines aus Re-
gionen mit niedrigeren Produktionskosten wie Nordafrika.
So konnte griiner Wasserstoff in finf bis sieben Jahren
auch von Deutschland aus nach Mitteleuropa flie3en. Das
starkt nicht nur die Energielogistik, sondern sichert auch
die Wettbewerbsfahigkeit der europaischen Industrie.

TIMO BOLLERHEY, MITBEGRUNDER VON H2GLOBAL,
GESCHAFTSFUHRER DER HINTCO GMBH

Die Realitat ist, dass uns derzeit Millionen Tonnen gruner
Wasserstoff fehlen, sowohl aus heimischer als auch aus
aul3ereuropaischer Produktion. Wasserstoff eroffnet die
Chance, neue, diversifizierte Partnerschaften aufzubauen,
etwa mit Kanada, Australien oder Indien. Diese internatio-
nale Diversifizierung ist zentral fir die europaische und
deutsche Energiesicherheit.

TIMO BOLLERHEY, MITBEGRUNDER VON H2GLOBAL,
GESCHAFTSFUHRER DER HINTCO GMBH

Bei unserer jingsten H2Global Roadshow, bei der wir po-
tenzielle Anbieter von Wasserstoff und seinen Derivaten
im aulRereuropadischen Ausland nach den gro3ten Export-
hindernissen nach Europa gefragt haben, war die klare

Antwort: die europaische Regulierung. Die Delegierten
Rechtsakte unter der RED II/1ll sind sehr eurozentrisch,
schaffen Komplexitat und Interpretationsunsicherheiten
und schrecken in der Folge internationale Partner ab.

Fir auBereuropadische Anbieter sind die Anforderungen
oft nur schwer zu erfiillen, sodass die Vorgaben Euro-
pas Anschluss im globalen Wasserstoffmarkt gefahrden.
Ohne eine pragmatische Auslegung der Regulatorik und
eine Anpassung riskieren wir, nur Zuschauer zu bleiben.
Gleichzeitig muss die Regulatorik einen bestandigen und
vorhersehbaren Rahmen bilden — das ist also eine Zwick-
muhle, in die wir uns in Europa unnétigerweise hineinge-
steuert haben.

FRANZ HELM, GESCHAFTSFUHRER

VERBUND GREEN HYDROGEN GMBH

Osterreich ist in einer guten Ausgangslage, um eine zen-
trale Rolle bei der Verteilung von Wasserstoff in Europa
einzunehmen. So verfligen wir Uber ein international
vielseitig angebundenes Gas-Fernleitungsnetz, was uns
die Maglichkeit gibt, am Aufbau des European Hydrogen
Backbones teilzuhaben.

Wir von VERBUND entwickeln derzeit ein diversifiziertes
Produktionsportfolio fiir die Wasserstofferzeugung: In
Osterreich und Deutschland werden lokale Projekte ent-
wickelt, um die kurzfristige Nachfrage zu bedienen. Dabei
setzen wir in diesen Landern vor allem auf On-Site- und
Near-Site-Projekte, die eine unmittelbare Versorgung un-
serer Projektpartner sicherstellen. Dazu wollen wir in den

kommenden drei Jahren 5,9 Mrd. Euro in die griine Trans-
formation investieren — allein dieses Jahr investieren wir
fast zwei Milliarden Euro in erneuerbare Energien, Netz-
flexibilitat und griinen Wasserstoff.

DR. STEFAN KAUFMANN,

SENIOR ADVISOR HORVATH & PARTNER

Fir einen funktionierenden Wasserstoffmarkt brauchen
wir alle Optionen — von der Produktion in Europa Uber eine
Pipeline-Import-Infrastruktur bis hin zu Ammoniaklosungen.
Der SoutH, Corridor ist ein Teil der Losung, aber nicht die
einzige stabile Wasserstoffinfrastruktur in Europa.






